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LIFE 2017 — PROIECTE TRADITIONALE

Deschiderea cererii de propuneri 2017: 28 aprilie 2017

DOMENIU

CLIMA
ENV-RE
NAT
GIE
PIM

PIC
ASISTENTA TEHNICA

INCHIDERE

07-Sep-17
12-Sep-17
14-Sep-17
14-Sep-17
26-Sep-17
26-Sep-17

07-Sep-17

BUGET 2017 (€ Mil.)

€52.1
€83
€101.9
€16.9
€ 86
€30

€0.3
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~ % vs 2016

+10%

+10%

+5%

-12%

+10%

+53% /"

+47% /



NouTATI 2017

Pentru toate domeniile prioritare LIFE:
Incurajarea folosirii rezultatelor cercetarii

“*Formularul B3: Proiectele care vor prelua rezultate ale
unor proiecte de cercetare finantate de UE
(FPs/H2020), vor trebui sa descrie detaliat modul in
care aceste rezultate vor fi utilizate in proiectul LIFE

“*Un punct suplimentar |la evaluare
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PLANUL DE LUCRU MULTIANUAL LIFE
2014-2017

“*Un accent mai puternic pe:

% Sustenabilitatea pe termen lung a
proiectului

% Replicare si transfer

% Impact (indicatori de impact)




NOUTATI 2016

+* Clarificari sustenabilitate si replicare

***Detalii privind valoarea adaugata pentru UE in termeni de
impact/beneficii cuantificabile

“*Promovarea proiectelor ,close-to-market” (ENV, CLIMA)

***Control mai strict asupra dublei finantari si a valorii adaugate
fata de proiectele LIFE finantate anterior

***Accent pe ,punerea in aplicare” a solutiilor: activitati concrete
in cursul proiectului pentru adoptarea si utilizarea de catre
actori relevanti a instrumentelor elaborate




European
Commission
EEees————

NOUTATI 2016

Livrabile obligatorii

“*Transfer si Replicare:
< Plan de Transfer si Replicare (ENV-RE, CLIMA)

**Sustenabilitate:

< Plan de exploatare, ca parte a Planului post-LIFE
(ENV-RE, CLIMA ) sau

< Proiecte C2M: Plan de afaceri (ENV-RE, CLIMA)
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PROIECTE cu VOCATIE DE A FI COMERCIALIZATE



European
Commission
EEEE——

PROIECTE CU VOCATIE DE A FI COMERCIALIZATE
(C2M)

**» Pun n aplicare solutii de mediu in conditii de piata (la scara industrial3,
comerciala) pe termen scurt-mediu

** Perspective clare de ordin tehnic si comercial
*** Includ activitati pre-comerciale (analiza pietei, plan de afaceri)

**Viziune de comercializare, axandu-se pe clienti specifici si ludnd 1n
considerare lantul de aprovizionare
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LIFE iN SCHIMBARE?

***Nu, dar...

% Atragerea sectorului privat

*Proiectele Non-C2M raman un element cheie al
programului LIFE
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SUCCES
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PROVOCARI

1) Concurenta semnificativa
2) Pregatirea unei propuneri necesita timp si de bani

3) Propunerile ne-finantate, fie au carente sau exista

propuneri mai bune, fondurile sunt limitate

4) Nu obtii un grant daca nu depui un proiect




DE CITIT

**Regulamentul LIFE, in special domeniile prioritare
“*Program multianual — prioritati tematice

**Ghidurile solicitantilor si Ghidul de intrebari frecvente
(FAQ)
**»Ghidurile pentru evaluarea propunerilor de proiecte

“*Website LIFE, in special baza de date a proiectelor LIFE
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PRINCIPII DE BAZA

***Pregatirea unei propuneri necesita timp

“*Nu depuneti o propunere care nu este suficient de
matura

+» Cititi si trageti invataminte din observatiile primite

cu privire la propunerile anterioare




|
SITUATIE DE REFERINTA CLARA | %
& _4_

*Care este problema pe care doriti sa o abordati
*Care sunt provocarile in contextul specific al propunerii

“*Valoarea adaugata a proiectului - comparatie initiative
precedente/stadiul actual al tehnologiei pe piata

“»Date de referinta (studii, rezultatele testelor etc.) =2
includeti sursele datelor prezentate, eventual harti
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PUBLIC-TINTA, PARTI
INTERESATE, PARTENERIAT

“*Public tinta adecvat : Cine este afectat de
problema? Cine poate produce o schimbare? Cine
va utiliza solutiile/instrumentele dezvoltate?

“»Parti interesate importante implicate in
conceperea si punerea in aplicare a proiectului

“*Parteneriat pe baza expertizei necesare
proiectului
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STABILIREA UNEI LEGATURI CLARE
INTRE ACTIVITATI/OBIECTIVE

» Activitati legate in mod clar de probleme si obiective
definite

“»*Succesiune logica a activitatilor

“»Doar activitati esentiale pentru indeplinirea
obiectivelor proiectului

“*Prezentati clar cine ce face cand

“*Instrumente/strategii/metodologii = activitati pentru
punere in aplicare/ adoptare utilizatori
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SUSTENABILITATE

“»Continuarea activitatilor/utilizarea rezultatelor
dupa terminarea proiectului

“»*Sustenabilitatea tehnica construita in cadrul
proiectului ( prototip—>productie in serie—>1n masa,
adoptare recomandari politici/instrumente)

“»Definirea responsabilitatilor — cine continua
activitatile? cine foloseste rezultatele?

“»*Viabilitate financiara




+»Care sunt schimbarile realizate?

“*Indicatori de impact cantitativ si calitativ
“*Indicatori de realizare (output)/indicatori de impact

“*Valoare adaugata pentru EU: : imbunatatirea starii de
conservare, actualizarea  politicilor, schimbarea
comportamentelor, introducerea pe piata a unui
produs, imbunatatirea calitatii aerului/ apei etc.

“»Fara efecte negative asupra mediului
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REPLICARE

“*Reproducerea abordarii/produsului in alt spatiu
geografic/ sector

“»*Doar un plan de replicare sau o conferinta nu sunt
suficiente

*Replicare integrata in activitatile proiectului
<»Adaptare la noul context
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STRATEGIE BINE DEZVOLTATA DE
INTRARE PE PIATA

<+ Capacitatea tehnica — ‘cercetare’ neeiligibila
(acceptat doar daca este strict necesar)

“» Care este stadiul actual al pietei? Ce fac
competitorii?

*»» Cuantificarea beneficiilor de mediu — ACV (LCA)

» Pozitionarea pe piata/comercializare poate incepe
in cadrul proiectului

“» Plan de afaceri/licente




PROIECTE TRANSNATIONALE

“»*Demonstrati valoarea adaugata a abordarii
transnationale

“*Transnational doar daca este relevant nu doar de
forma
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PROIECTAREA PROIECTULUI

Bune practici Greseli frecvente
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PLANIFICAREA PROIECTULUI

Durata proiectului — de avut in vedere:

“*Intarzieri posibile din cauza conditiilor meteorologice sau
altor evenimente externe (in special NAT)

“*Intarzieri in obtinerea licentelor si a autorizatiilor

» Autorizatiile necesare, procedura si timpului necesar pentru
obtinerea acestora ar trebui descrise clar

“*Tn unele cazuri, este posibil sa fiti nevoiti s& demarati proceduri
complexe inainte de inceperea efectiva a proiectului (permise)
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PLANIFICAREA PROIECTULUI

“*In stabilirea duratei proiectului ar trebui s3 ia n
considerare:

“*Timp suficient pentru a colecta informatii cu privire la
impactul activitatilor din proiect

“*Unele proiecte sunt supuse unei evaluari a impactului
asupra mediului (EIA) sau evaluarea Natura 2000
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ATENTIE!

“*Fiti clari si concisi — propunerile se evalueaza
doar pe baza a ceea ce se transmite (nu pe baza
potentialului unei idei)

.+ Cititi ghidurile

»Cititi despre si discutati cu proiectele in curs de
implementare

Baza de date cu proiectele LIFE finantate:
http://ec.europa.eu/environment/life/project/Projects/index.cfm

111 INCEPETI DIN TIMP !!!
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http://ec.europa.eu/environment/life/project/Projects/index.cfm

European
Commission
L s i

FORMULARELE FINANCIARE (F1 -> F8)

Budget breakdown cost categories

“*Introduceti costurile 1n

1. Personne |

categoria bugetara

2. Travel and subsistence

C o re ct 5 3. External assistance

4. Durable goods
.
(formularele de tip F)
Equipment
Prototype
5a. Land purchase
5b. Long-term lease
5c. One-off compensation payments
6. Consumables
7. Other costs

8. Overheads

Total

Executive
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FORMULARELE FINANCIARE (F1 -> F8)

“*Rotunijiti sumele in EURO

“*Fiecare beneficiar include propriile costuri, respectiv pe
cele ale entitatilor afiliate
“*Nu se accepta subcontractarea intre beneficiari/entitati afiliate

“+Evitati facturarea interna => costurile se vor include in categoria
adecvata

“*Nu se include TVA decat daca nu se poate recupera (a se
dovedi printr-un certificat de la institutia competenta)
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COSTURI DE PERSONAL — TOTI PARTENERII

Direct Personnel costs
lation => AXB
Number of Direct
& Beneficiary short name 4 Action number Type of contract CategoryiRole in the project Daily rats rson_days personnel Action:
= L costs
— —
EASMEtest Al test Additional staff Categorie Personal 2 50 € 550 27,500 € /? a
EASMEtest F1 test se Categorie Perso: 80€ 400 32,000 € f§’ %
Total 950 59,500 €

“» Doar costuri pentru angajati/personal alocat proiectului (ex. printr-un
document intern) sau contracte cu persoane fizice autorizate (ex.

consultanta/contracte civile), care lucreaza la proiect
*» Rata zilnica = Costul anual al angajatului/Nr. zile productive din anul

respectiv
» Cost anual = salariul + contributiile sociale + alte tipuri de costuri

«» Zile productive = 261 — vacante — concediu de boala
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COSTURI DE PERSONAL — INSTITUTII PUBLICE

*» 2 categorii de personal: permanent si aditional

“» Personal aditional = personal ale caror contracte Tncep sau sunt
reinnoite:

**La data inceperii proiectului sau ulterior

“La data semnarii Contractului de finantare sau ulterior (daca are loc
inaintea datei de incepere efective a proiectului)

“*Persoane alocate proiectului

“* Regula 2%: suma contributiilor institutiilor publice la proiect trebuie sa
depaseasca cu cel putin 2 % suma cheltuielilor salariale pentru
personalul permanent alocat proiectului
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UTILAJE, INSTALATII/INFRASTRUCTURA/PROTOTIPURI

** Principiul general = doar costuri de amortizare, pana la:
“»50% cost total de achizitie al utilajelor, instalatiilor
+»25% cost total de achizitie al infrastructurii
«» Exceptii de la regula: eligibilitate 100% din costul de achizitie
“*Prototipuri (create special pentru proiect/nu sunt disponibile ca
produse n serie/nu sunt comercializate)

“*Proiecte Natura si Biodiversitate si Proiecte Integrate: institutii
publice/ organizatii fara scop lucrativ — daca indeplinesc unele conditii
(alocare definitiva pentru conservarea naturii, dupa incheierea

proiectului).
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SUBCONTRACTARE

“»*Doar pentru punerea in aplicare a unei parti limitate din
proiect (max. 35% din buget, daca nu se ofera justificare),
doar daca sunt neaparat necesare

“*In principiu, astfel de contracte nu sunt destinate
coordonarii proiectului
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ALTE COSTURI

* Rezulta direct din cerintele impuse de Contractul de finantare

“*Q@arantii financiare (nu e nevoie de bugetare la depunerea

proiectului, se va comunica in faza de revizuire)

“*Certificat de audit (costurile beneficiarilor care primesc o

contributie UE de minimum 325.000 EUR)
“*Traduceri

“*Materiale de diseminare (pliante etc.)

o
%*...
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CHELTUIELI INDIRECTE

> Rata fixa

» Max. 7%/beneficiar din totalul costurilor directe eligibile,
excluzandu-le pe cele pentru achizitii de terenuri/leasing pe

termen lung/plati compensatorii unice

> Impartire echitabild a totalului costurilor de regie ale

beneficiarului
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PROCEDURA DE ATRIBUIRE A CONTRACTELOR

 Licitatie conform principiului oferta cea mai avantajoasa din punct de

vedere economic/ oferta cu cel mai scazut pret
*» Evitati conflictele de interes

“ Indicati tipul de procedura pe care o veti folosi (sau ati folosit-o), conform

tipurilor specificate in Ghidul Aplicantului

“» Institutii publice = reguli achizitii publice!

“» Entitati private = reguli interne de organizare, DAR au obligatia de-a
folosi o procedura de | licitatie deschisa” pentru sume > 135 000 EUR
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COFINANTARE

<+ Contributia financiara proprie nu poate fi 0€
<+ Co-finantare din surse externe: public, privat, fara alte fonduri UE

ALTE INSTRUMENTE FINANCIARE

< Facilitatea de finantare a capitalului natural (FFCN)
http://www.eib.org/products/blending/ncff/index.htm

< Instrumentul de finantare privata pentru eficienta energetica (PF4EE)
http://www.eib.org/products/blending/pf4ee/index.htm



http://www.eib.org/products/blending/ncff/index.htm
http://www.eib.org/products/blending/pf4ee/index.htm
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INTREBARI SI SITUATII FRECVENTE
VERIFICAREA VIABILITATII FINANCIARE

“»Contributie UE solicitata > 750,000 EUR, aplicantul privat
(coordonator) va depune un raport de audit realizat de un
auditor extern, care certifica situatia financiara pentru
ultimul an fiscal disponibil

“»Cerinta se aplica si daca aplicantului nu i se cere prin lege

aceasta certificare!
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INTREBARI SI SITUATII FRECVENTE
INTREPRINDERI UNIPERSONALE

“*Persoanele fizice autorizate => nu sunt eligibile

“»Entitati detinute si conduse de o singura persoana, unde nu
exista distinctie legala intre proprietar si afacere sau intre

bunurile proprii si cele ale firmei
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INTREBARI SI SITUATII FRECVENTE
ENTITATI AFILIATE

> Se accepta includerea de sucursale ale unei companii si membri ai unei

asociatii care sustin beneficiarii privati in cadrul proiectului

“» E necesara o identificare clara (incl. acronimul afiliatului in descrierea unei
anume cheltuieli inclusa in buget)

“» Nevoia de-a respecta criteriile de eligibilitate & non-excludere aplicate
participantilor

» Sa demonstreze legatura legala/de capital cu beneficiarul in cauza
*» Beneficiarul ramane raspunzator pentru afiliat

» Daca are un rol important in proiect => beneficiar asociat
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